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Vom Al Novice zum Al Champion: Die OECD-
Reifegradleiter fur KMU

MANAGEMENT SUMMARY & KERNAUSSAGE

Die OECD G7 Al-Taxonomie (April 2026) unterscheidet vier KMU-Reifegrade: 76% der Kl-nutzenden
Unternehmen sind Al Novices mit einfachen Tools fir Einzelaufgaben, nur 3.6% erreichen als Al
Champions eine unternehmensweite, massgeschneiderte Kl-Nutzung. Die Taxonomie zeigt konkret,
welcher nachste Schritt dein KMU von isolierter Nutzung zu skalierter Integration bringt — und wie
Schweizer Forderprogramme (EDIHs, Innosuisse CHF 100k—1M, Regulatory Sandboxes, Apertus LLM)
den Aufstieg zum Champion unterstiitzen, im Rahmen einer projizierten CHF 15 Milliarden jahrlichen
Kl-lnnovation bis 2034.

KOMTEXT & RELEVANZ FUR ENTSCHEIDER

Die OECD hat im April 2026 mit dem Bericht «<Empowering SMEs in the age of Al» (2026 D4SME Survey mit tiber 2'000 KMU aus
12 OECD-Landern) eine G7-Taxonomie vorgelegt, die Kl-nutzende Unternehmen entlang zwei Achsen einordnet: der Komplexitat
der eingesetzten Kl (Standard-Tools versus massgeschneiderte, agentenbasierte Losungen) und dem Einsatzbereich (isolierte
Einzelaufgaben versus unternehmensweiter Rollout). Daraus entstehen vier Quadranten — Novices, Optimisers, Explorers und
Champions — und damit erstmals ein Diagnoseinstrument, das dir zeigt, wo dein Unternehmen tatsachlich steht und welcher
konkrete nachste Schritt anliegt.

Novices setzen einfache, von der Stange gekaufte Kl-Tools fiir isolierte Einzelaufgaben ein — meist im Marketing, wo laut OECD
70% der Standard-KI-Anwendungen konzentriert sind. Das Problem ist nicht die fehlende Bereitschaft, sondern die fehlende
organisatorische Einbettung: Wer verstehen will, warum genau hier die grosse Mehrheit verharrt, findet eine detaillierte Analyse
in /ratgeber/das-76-paradox-warum-schweizer-kmu-bei-ki-adoption-novizen-bleiben.
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VERGLEICH & SCHWEIZER MARKTPRAXIS

Al Novices (76%) Einfache Standard-Tools fir isolierte Aufgaben (z.B. ChatGPT fiir Marketing). 70% nutzen Kl
flr Marketing-Alctivitaten.

Al Optimisers (15.3%) Standard-Tools, aber koordiniert Uber mehrere Abteilungen/Funktionen hinweg eingesetzt.

Al Explorers (5%) Massgeschneiderte oder agentenbasierte Kl fir spezifische Aufgaben (z.B.
Nachfrageprognose: 39% der customised Al use cases).

Al Champions (3.6%) Massgeschneiderte/agentenbasierte Kl unternehmensweit integriert, mit Governance und
Datenzugriff.

SCHWEIZER UMSETZUNGSKRITERIEN (REVDSG & IT-ARCHITEKTUR)

M Vollstandige Konformitdt mit dem neuen Schweizer Datenschutzgesetz (revDSG).
[ Keine Abhangigkeiten: Zero Lock-In auf proprietdre geschlossene Modelle.

F Schnittstellen zu Schweizer ERPs (Abacus, Bexio, M365) im operativen Betrieb.

Unverbindliche Prozess-Analyse
Lass uns in 20 Minuten priifen, wo Kl-Agenten in deinem Unternehmen sofort messbare Entlastung _

schaffen.
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